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Micillo, con i due poli
jou o Hong Kong, tiene
( ina e i tutto 'Oriente
* (l( rio di prodott d’alto
Tanalo esclusivamente

er 1l fratelli Micillo, Mario, Stefano e Francesca.

Litolart dell'omonima azienda napoletana spe-

cializzata in bottoni, fodere e accessori per pel-
licce, non € una sorpresa |'attuale crescita esponen-
z1ale del mercato cinese. Gia la preconizzavano dai
tempt in cul, una decina di anni fa, decisero di aprire
uno show room a I[HII;_: [\l.lll;_", ]HIIIIH d osservazione
privilegiato sulla Cina, Paese su cui convergevano le
loro aspettative, concretizzatesi da piu di un anno con
"apertura di una filiale a Suzhou, nello Jiangsu vicino
a Shanghai, gestita da Stefano Micillo il quale con-
tinua a rinsaldare, giorno dopo giorno, i legami con
un popolo in cui ha sempre creduto. Precisa 'analisi
sull’odierna situazione: “La Cina sta guardando sem-
pre di piu al mercato interno, dove una classe di nuo-
vi ricchi ha esigenza di prodotti di lusso. Nella moda,
al lerzisti sono subentrate aziende guldate da giovani
stilisti che apprezzano molto il made in ltaly. Percio
I NUIMerosi pelliceial, sono feliel di Fu‘*rht]n;l]i;r;.f:n*r- |
propri modelli con un tocco di stile italiano di altissi-
ma qualita, come il nostro artigianato di nicchia, Pro-
iettato verso 'eccellenza™ Un esempio? | trattament;
galvaniel sui bottoni in metallo eseguiti da abili oraf;
vicentini oppure la ricerca di nuove lavorazioni laser

sulle fodere 1n seta.
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Yhe exponential growth of the Chinese market comes
as no surprise to the Micillo siblings, Mario, Stefano
HJ'HJ[ r'-‘ll"r.'H'rt'-r'.m"H, (OVVNErs r':!.I'Hrri' ERONYTMOWUS A\ r.'r'fjrm”hr!r

company specializing in buttons, linings and accessories for

I_ﬁu‘; fﬁrﬁ'fr'r, H"rr'} Wr:'r'f'j:"u'xvr'u"rf fu'rnf{harr :'nuu"-".frr o Jrarr*u"irI this

._i_":'n-.t'é‘fr almost a decade ago W hen the 54 decided o open

showroom in tHong Kong, a priy ileged r.:!;.\;:'-'r'u:“r.'m potnt for

the whole n.f'hf hina. In ﬁ:r'r. their investments in the countr)
paid off and their dreams became reality when, just little over
one year ago, they opened a branch in Suzhou, in the Jiangsu
district, near Shanghai. The venue is run by Stefano Micillo
who, :'1"{'4‘.1' f{_ﬁf-‘f f.lrf{\'. continues o x”'u"-'ul.f_:'l'f'rr:'n his ties with a pe-
ople in whom he has always believed. This is his analysis of
the current situation “China is focusing more and more on
its domestic market where there is an increasing demand, b
the new rif'fr..j"r."u' ."u.rruj' ooods. In IJ"rr."l_ff{-w"rl" rgI'I_I':"fxfr_J':'m, outsiel
contractors have been rr-'||rHr4'H'4”Hr Jrrl1.' rr._*_-';n'-'m'."r-'.w rirt IIIJ'I}' young de-
sicners who have a J{H'f'.if_ffl_”-rﬂrlr apprectation of Made-in-Ital
products. Hence, numerous furriers are more than happy
personalize their own styles with a touch of really high clas:

[talian style. The same applies to the niche sector of Italiar

artisan products which is projected towards excellence”. As

example? Zinc-plated treatments on metal buttons crafted b

skilled ;:"f‘:fn".m!{'iffr.wﬁ'nm the Vicenza area or research on ns

laser working techniques on silk lining.




